


Nombre de la Empresa y/o el Emprendimiento

NOMBRE LA EMPRESA Y/O EMPRENDIMIENTO

Resumen Ejecutivo Ampliado

Descripción del negocio (máx. 300 palabras): 

Describir el modelo de negocio y las principales características del negocio a llevar adelante.

Tenga en cuenta que este será su primer contacto con los posibles inversores. Trate de dar una buena impresión y profesionalismo. Sea claro y conciso, cuide la redacción, la ortografía y el formato.

Tenga en cuenta que está buscando financiamiento, debe tener claro cuanto dinero necesita y que está dispuesto a dar a cambio. 

Póngase en lugar del inversor y calcule cual será su retorno y su riesgo.

Si lo estima necesario puede incorporar algún Anexo (corto).
Historia de la compañía (máx. 180 palabras): 
Describir los hitos principales de la historia del emprendimientos desde sus comienzos (¿cuándo fue fundado?, ¿por quién? ¿cuáles fueron sus principales logros hasta ahora? ¿Sus fracasos y cómo los superaron?)

Dirección/ Equipo (máx 200 palabras): 

Describir quiénes llevarán adelante el emprendimiento, cuáles serán sus funciones, cuál será su dedicación (horas semanales dedicadas al proyecto), cuáles son sus experiencias (¿dónde trabaja actualmente y en qué cargo?) y su formación. 
Productos/ Servicios (máx 200 palabras): 
Realizar una breve descripción de los productos/servicios a ofrecer, ¿cuál es la necesidad que satisface? y ¿en qué se diferencia de los que hay en el mercado?

Tecnologías/ Conocimientos necesarios (máx 200 palabras): 
Describir ¿qué conocimientos son necesarios para este emprendimiento?, ¿con cuáles cuentan actualmente y de qué manera? y ¿cómo piensan acceder a aquellos que no tienen? 

Mercados (máx 250 palabras): 

Describir el tamaño del mercado objetivo para sus productos /servicios en cantidad de unidades y facturación. Cuáles son sus características principales, junto con la evolución de los últimos años y las tendencias para los próximos. Señalar claramente qué porcentaje del mismo (en unidades y en facturación) piensan capturar en el primer año del emprendimiento y al cabo del tercer año del mismo.
Canales de distribución (máx 150 palabras): 

Describir de qué manera van a lograr que el producto llegue al cliente objetivo y cuáles son las características de los canales elegidos (está concentrado o fragmentado, con qué márgenes suele operar, en qué condiciones de pago y entrega, etc.)

Competencia (máx 250 palabras): 
Describir las fortalezas y debilidades de los principales competidores y mostrar claramente en qué se diferencian ustedes. 

Proyecciones financieras:

	
	2005
	2006
	2007
	2008

	Ventas anuales en unidades
	
	
	
	

	Facturación neta anual ($miles)
	
	
	
	

	EBIT anual ($miles)
	
	
	
	

	Flujo de Fondos anual ($miles)
	
	
	
	

	% costos variables/costos totales
	
	
	
	

	% costos fijos /costos totales
	
	
	
	

	% Margen Bruto/ Facturación Neta
	
	
	
	

	% Beneficio Neto/ Facturación Neta
	
	
	
	


Monto total de inversión:

Tiempo de recupero de la inversión (meses):

Exposición máxima ($):

Mes en que se produce la exposición máxima: 

Mes en que se alcanza el punto de equilibrio operativo:
TIR del Proyecto:

TIR para el inversor:

Documentación adicional: (Indicar de que documentación adicional relevante dispone, Plan de Negocios, plan financiero, estadísticas, etc.)






























































































































El contenido de esta sección no podrá superar el tamaño aquí estipulado:


Socios:


Enumerar quiénes serán los socios del emprendimiento y cuál será su participación accionaria.





Equipo Directivo: 


Cargo	Nombre y Apellido





Industria: 


Nombrar las industrias en la que el emprendimiento participa.





Número de empleados: 


Actual:


Al iniciar las actividades:


Al final del primer año:


Al final del tercer año:





Alianzas/ Socios:  


Enumerar qué empresas son sus aliadas/socias actuales y qué valor aportan.


Enumerar con qué empresas buscarán aliarse/asociarse y qué valor buscarán que aporten.





Objetivos financieros: 


Enumerar el monto de inversión que buscan, para qué período, y que darán a cambio (que participación).





Inversores actuales: 


Describir cuánto se ha invertido en el emprendimiento hasta ahora y quién lo ha hecho (socios actuales o inversores externos).





Uso de los fondos: 


Describir en qué rubros serán usados los fondos y la proporción en que serán utilizados (compra de inmuebles, capital de trabajo, campaña de promoción, estructura de la empresa, desarrollo de producto, etc.).





















































CONFIDENCIAL – El presente documento se presenta al Club de Business Angels para su evaluación y no podrá ser usado para otro propósito.
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